Für das HQ unseres internationalen Kunden – ein Hersteller von Motoren zur Energiegewinnung suchen wir am Standort in Baden/Schweiz einen 

Key Account Management Diesel-/Gasmotoren Energiegewinnung (m/w/d)

Augaben:
· Vertretung der Produktlinie Motoren -DACH Region
· Direkte Vermarktung der Produktlinie Verbrennungsmotoren
· Projektkoordination in Zusammenarbeit mit der Produktionsgesellschaft.
· Beratung, Betreuung und Weiterentwicklung von Bestandskunden sowie Akquisition von Neukunden
· Systematische Analyse und Auswertung von Marktdaten hinsichtlich der Produktlinie sowie Weiterentwicklung des Gasmotorenportfolios.
· Suche nach neuen Anwendungen und Systempotenzialen der Produktlinie.
· Prüfung und Abklärung technischer Kundenspezifikationen zur Einschätzung der technischen Machbarkeit.
· Ausarbeitung von Angeboten (kaufmännische und technische Inhalte)
· Erstellung und Verhandlung von Verträgen mit den Kunden unter Berücksichtigung von wirtschaftlichen, organisatorischen und rechtlichen Aspekten
Profil
· Erfolgreich abgeschlossenes Studium an TU, FH oder TS der Fachrichtung Maschinenbau, alternativ vergleichbare technische Erfahrung und Kompetenz
· Mehrjährige Berufserfahrung im Vertrieb von Verbrennungsmotoren / Gasmotoren und Servicedienstleistungen 
· Selbstständigkeit, Flexibilität und Teamfähigkeit, kommunikationsstarkes und kundenorientiertes Auftreten mit der Fähigkeit, Ihr Netzwerk auf- und auszubauen
· Fliessend Deutsch und Englisch
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